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Desafíos enfrentados por Rayros en el

financiamiento de motocicletas

Pérdida de ventas

Procesos lentos de aprobación de crédito

Dependencia de financiadores externos

Oportunidades de venta perdidas

El reto



Technovation ayuda a Rayros a lanzar su propia operación de crédito

La solución

Diseño del producto de financiación

Desarrollo del modelo de riesgo crediticio

Definición del proceso de originación y onboarding

“phygital”.

Apoyo al creación de documentación legal

Diseño de la arquitectura tecnológica



Resultados significativos tras

implementar la operación de crédito

estructurada en Rayros

Operación de crédito completamente estructurada

Modelo de crédito y políticas de riesgo implementadas

Políticas de crédito y cobranza establecidas

Documentación legal de préstamos creada

Aumento en el cubrimiento regional (1 a 8 concesionarios)

Impacto de
negocio



Las finanzas embebidas incrementan

ventas y optimizan ingresos para

concesionarios de motos

Aumentar ventas

Capturar ingresos financieros

Financiar directamente a clientes

Maximizar oportunidades de negocio

Extender cobertura a nuevos mercados

Mensaje
final



+57 318 2530461

Número de teléfono

jp@technovation.com.co

Correo electrónico

www.technovation.com.co

Sitio web

Póngase en contacto para más

información sobre nuestros servicios


